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Ingeniera Industrial de la Universidad San Buenaventura de Cali con

profundizacion en Logistica y Mercadeo, Tecnéloga Industrial del Centro

Colombiano de Estudios Profesionales CECEP. Me he desempefiado en el area

comercial, con conocimientos y destrezas en la elaboracion y ejecucion del Plan de
Mercadeo y Ventas. Habilidades para el manejo de CRM y ERP, Supervision de
personal. He adquirido competencias como orientacién resultados, manejo de
conflictos, innovacion, y comunicacion asertiva. Adicionalmente Lidere procesos de
licitaciones con empresas del estado y particulares, como también en procesos de
facturacién, cartera, compras, logistica entre otros. Considero ser una profesional
en mi labor destacada por ser perseverante, proactiva, propositiva, creativa y con
alta capacidad de aprendizaje lo cual me permite crecer en mi formacion

profesional y personal.

ESTUDIOS REALIZADOS

UNIVERSIDAD SAN BUENAVENTURA CALI
Ingenieria Industrial - 2015

CENTRO COLOMBIANO DE ESTUDIOS PROFESIONALES CECEP
Tecndloga Industrial — 11-2008
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ificacion DISC Estudio de Estilos Comportamentales — Logistc .
inario Aplicacion del Marketing Estratégico — Sena Adicomex 2016 |
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TAFORMA TECNOLOGICA S.AS - Fabrica 3
eFONO: 5246904 de Software
INMEDIATO: Juan Carlos Rodriguez

=n: Directora Comercial.

aD0 LABORADO: Julio 2014 - Enero 2016,

hle de la Planeacion Comercial en la cual se elaboraron, desarroliarcn y
aron Estrategias Comerciales, Politicas de precios y servicios, Estrategias de

, .
snamiento, Responsable de segmentacion de clientes, tendientes a cumplir metas
tac_Liderar la consecucion de nuevos clientes, elaborar Propuestas Comerciales,
Comerciales, Seguimiento cierre de proyectos, informes de ventas, entre otros.
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) — Renting Equipos de Computo -

o

UMEDIATO: Jose Julian Tolorza

ICIAL: Asistente de Telemercadeo

":Se:;embre 2005 - Julio 2014.

’ mdal iaboradén de estrategas de ventas, seguimiento ¥
i negodosen hconsewdé:de nuevos clenes, vistas comeriales

. sosténilﬂientodedimtes antiguos, mercado

Jestro clientes mas importantes desa
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