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Fecha de nacimiento: Mayo 17 de 1_973.
Lugar de nacimiento: Medellin (Antioquia)
Cédula de Ciudadania: 71.741.505 de Medellin

PERFIL PROFESIONAL

Especialista en Gerencia de Marketing can amplia experiencia
en Mercadeo y gestién comercial, manejo de cuentas I:!B
clientes de gran tamafio con cubrimiento nacional. Experiencia
en elaboracién de plan de mercadeo y planes de ventas,
presupuestos de ingresos anuales, ventas de productos

“alle 9Sur Nro 32-310

Ed Prados del Castillo tangibles e intangibles y sastenimiento de clientes.
W P O Habilidades Gerenciales, con alto nivel de liderazgo, excelentes
AelEBEREE oiaciones  interpersonales,  habilidades  para  hacer

presentaciones en publico y capacidad para asumir

Lo sos-Poblado
S Balsos F’Dbi&?ﬁﬂ o 5 responsabilidades.

Experiencia como docente y consultor en el drea de las ciencias
estratégicas y mercadeo durante los ultimo 10 anos.

Teléfono:
SOSE161 «  EESNCITEEEE
3122398 3 A

. Especializacién en Gerencia de Marketing
Mévil: Universidad Pontificia Bolivariana. 2005

31277680876 Diplomado en Gestitn integral de Procesos organizacionales
con énfasis en Norma ISO
Universidad Pontificia Bolivariana. 2003

Administrador de Empresaé
Universidad Pontificia Bolivariana. 1997
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. ETIEMPAQUES S.A.S - GRUPO lmsamu. emjco s.n.s. &

EXPERIENCIA LABORAL

GERENTE COMERCIAL - JULIO 2014 - ACTUALMENTE

Dirigir vy controlar el proceso comercial desde la planeacioén del
area hasta la satisfaccion del cliente.

ACTIVIDADES
1.Disenar las estrategias para la consecucion de clientes
Elaborar el plan de marketing de la compania

2.Seguimiento integral al proceso comercial
3.Direccién y control en la estructuracion de la compania,

procesaos  organizacionales, directrices  comerciales,

operativas y financieras
4.Manejo y cantrol de indices de gestion
5.Apoyo activo de la estructura de costos y facturacian

UNIVERSIDAD CATOLICA LUIS AMIGO. - DOCENTE

Docente en la Facultad de Administracién de Empresas
Julio de 2015 - Actualmente

ACTIVIDADES /
1.Docente de Investigacion de Mercados, Investigacion de

Mercados |, Mercadea para organizaciones saciales.
2.Asesor de practicas empresariales a estudiantes de ultimo

semestre
3.Jurado de trabajos de grado de los estudiantes de practica
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Docente en la Facultad de Mercadeo
Julio de 2014 - Actualmente

ACTIVIDADES

1 Docente de catedra de la asignatura de Investigacion de
Mercados, producto, Canales de Distribucion, Plan de
Mercadeo, Investigacién de Mercados aplicada. Promocion y
publicidad.

AUTOLLANTAS NUTIBARA s.A._'

Gerente Sede Sandiego.
Febrero 1 de 2012 - Junio 30 de 2014,

Realizar todas las funciones de planeacién, evaluacion,
seguimiento 'y control de todas las actividades tanto
comerciales coma administrativas de la Sede San Diego

ACTIVIDADES
1.Disefar estrategias comerciales que permitan aumentar las
ventas en los puntos de servicio

2.Direccion del plan de Subdistribuidores a nivel nacional,
realizando. acompafnamiento a 9 vendedores

3.Realizar labores de tipo administrativa y financiero
garantizando la rentabilidad de la compaiiia

4.Disenar esquemas de control de costos, listas de precios,
planes de descuentos, listas especiales, compras, garantias
entre otras

5.Realizar actividades del area del talento humano como
proceso de seleccion, capacitacion, némina y dotacion

B.Participacion activa de los comités de Personal, Ventas,
Mercadeo, Promacion, Fidelizacién y Subdistribucién
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THOMAS EXPRESSS.AE

Ejecutivo de cuenta Regional Senior.
Septiembre 2011 - Enero de 2012.

Dirigir el proceso comercial de la Regional Medellin y Eje
cafetero.

ACTIVIDADES

1.Disefiar estrategias que permitan alcanzar las metas de
ventas de la Regional y logrando un posiconamiento de la
marca en el sector

® o Elaborar el plan estratégico y presupuestos de ventas de la

| Regional

3.Elaborar conjuntamente con el drea juridica los contratos de
Servicio

Calle 98ur Nro 32-310 B R - —
Si0 il eols UNIVERSIDAD PONTIFICIA BOLIVARIANA
AptO 2002 : ' Docente de catedra en la Facultad de Administracion de

Los Balsos-Poblado  BRERCLCILH
Ve Balsos '_'Bbado . Enero de 2011 - Diciembre2012

[(n

ACTIVIDADES

Ak \ 1.Docente de la asignatura de Investigacién de Mercados.

Teléfono: ’
SEcEE L TECNOLOGICO DEANTIOQUIA
STERZ0R " ' Garhs

Dacente de catedra en la Facultad de Administracion de
Empresas ' ' '

Rbu g " Febrero de 2010 - Diciembre 2011

312776097

60840 ACTIVIDADES -

1.0ocente de la asignatura de Fundamentos de Mercadeo,
Investigacién de Mercados, Investigacion de Mercados

Internacionales, Negocios Internacionales y Mercadeo
Internacional ) ' ‘
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Dirigir y controlar las actividades del area comercial de la

vitrina sede Poblado
Gerente Comercial. Marzo 2010 - Abril 2011.

ACTIVIDADES

1.Disefar el presupuesto de ventas de la vitrina.

2.Ejecutar las diversas actividades del plan estratégico
garantizando el cumplimiento del mismo R

3.Elaborar el plan de mercadeo y de comunicaciones de la
vitrina : .

4.Brindar acompafamiento y seguimiento a la fuerza comercial
definiendo planes de trabajo individual, cronograma de
actividades, montaje de eventos y todas las acciones que
permita el cumplimiento de los objetivos

5.Velar por la rentabilidad de la vitrina maximizando las
utilidades a través de un mejoramiento en las ventas y una
optimizacion de los recursos

Gerente Comercial.
Diciembre 2006 - Septiembre 2009

Dirigir el proceso comercial de la linea de vehiculos marca
Nissan en la Regional Medellin.

ACTIVIDADES

" 1.Elaborar el presupuesto de ventas de la regional ‘M'ed.ellin

o Disefar estrategias, planes de trabajo y actividades para
cada uno de los miembros del area . ,

3.Desarrollar y controlar el plan de seguimiento individual y
colectivo en busqueda del cumplimiento eficaz de los objetivos
planteados ' v '

4. Apoyar el proceso de licitaciones publicas y privadas acordes :
al objeto social de la compafiia - { ;

5.Monitoreo y reporte de indicadores de gestion i

6.Coordinar, controlar y verificar los procesos facturacién,
matriculas y demas tramites relacionados con la operacién.
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Gerente Comercial. :
Enero 2004 - membra 2006 '

Realizar la gestién comercial desde la planeacién del area hasta

la satisfaccion del cliente.

ACTIVIDADES

1.Disefar los presupuestos de ventas y gastos

o Elaborar planes de trabajo para la consecucian de clientes
3.Disenar estrategias encaminadas al posicionamiento de la

compania

Ejecutivo de Cuenta Regional Noroccidente.
Agosto 1998 - Agosto 2003.

Dirigir el 4rea comercial de la regional Noroccidente (Clcuta,
Medellin, Monterfa)

ACTIVIDADES

1.Dirigir y controlar cuentas comerciales por valores cercanos
a los $ 6.000 millones de pesos anuales

©.Desarrollar el presupuesto de ingresos de la Regional

3.Realizar actividades encaminadas al cumplimiento del
presupuesto a traves de ventas nuevas y una adecuada labor
de sastenimiento de los clientes

4. Definir los objetivos comerciales de la Heglonal

5.Realizar con el apoyo del érea juridica los contratos de
servicio a los clientes nuevos y hacer seguimiento a Ins
contratos vigentes y pélizas de seguros

6.Disenar el plan de Capacitacion en “servicio al Cllente" a todos
los empleados de la companiia.
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tante Legal j
Teléfono: 2628933

Nicolds Jiménez. — Represen
CONFECCIONES BRAVASS -

Bernardo Gaviria — Gerente Comercial
PROQUIDENT - Celular: 320797413

na. Gerente Administrativa

Beatriz Lenis Ospi
Celular: 3105050704

" LAMINAIRE S.A. -
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